AT P-millioner til farma-IT

Kapitalindskud

AF JOHAN CHRISTENSEN

Den lille danske IT-virksom-
hed Qator, der laver dynami-
ske Content Management-
systemer malrettet mod
farma-industrien,  skruer
nu op for vaekstambitioner-
ne, efter at Via Ventures, der
primeert har faet sin arbejds-
kapital fra ATP, nu skyder et
tocifret millionbelgb ind i
selskabet.

Qator lever af at udvikle
og szlge et specialiseret IT-
system til styring af doku-
menthandteringen hos spe-
cielt farma-industrien, hvor
kravene til dokumentation
mv. er ekstrem.

Ifolge dagbladet Borsens
oplysninger er der tale om et
mindre tocifret millionbelob

afto omgange, hvorefter sel-
skabet igen skal ud og hen-
te yderligere kapital for at
gennemfore den europeiske
ekspansion.

»Vi har udviklet nogle
produkter, og vi har yder-
ligere 24 produkter i pipe-
line, og pengene skal bruges
til at udvikle de nye produk-
ter samt til at fa opbygget
en salgsorganisation,« siger
Qators adm. direktor Tim
Kehling Pedersen.

Sammen med sine med-
stiftere har han selv investe-
ret et mindre tocifret milli-
onbelgb i firmaet, som det
indtil for kort tid siden var
planen ikke at saelge ud af.

Men fordi markedet for
den slags produkter, som
Qator udvikler og salger,
har udviklet sig hurtigere
end forventet med en kraf-

tigere eftersporgsel til folge,
har det ifolge Tim Kehling
Pedersen veret ngdvendigt
at speede processen op og ga
mere aggressivt til vaerks.

Mere modent marked

»Vi merker helt klart, at
markedet er mere modent,
end vi havde forventet, og s
rakte vores egne midler sim-
pelthen ikke til, derfor be-
sluttede vi at seette turbo un-
der strategien og gik derfor
ud for at skaffe kapital i mar-
kedet,« siger Tim Kehling
Pedersen.

Ifolge Via Venture Part-
ners er Qator verd at inve-
stere 1, fordi selskabet har
unikke produkter, der sal-
ger, og samtidig har ledelsen
den viden om kvalitetssik-
ring, der skal til.

»Qator har udviklet en me-
get konkurrencedygtig og
unik portefolje af produk-
ter, der allerede er solgt til
en i ovrigt meget kraesen in-
dustri. Stifterne har mange
ars erfaring med kvalitets-
sikring og »compliance«-
know-how inden for den-
ne kreevende disciplin, hvor
lovteksten skal praktiseres
100 pct. korrekt. Kombi-
neret med viden om farma-
ceutisk produktion og soft-
wareudvikling gor det Qator
meget interessant,« siger Ja-
kob Rybak-Andersen, der er
principal ved Via Venture
Partners.

Med den nye kapital i ryg-
gen satser Qator pa at fa ar-
bejdsro til at udvikle bade
selskabet og produkterne
yderligere, men nok sa vig-
tigt som selve pengesakken

er det, at Via Ventures for
langt den overvejende del
har sin investeringskapital
fra ATP.

For hvis man som et lille
dansk IT-selskab gerne vil
hjelpe farma-virksomheder
med at minimere deres risi-
ko for tab af informationer i
forbindelse med registrering
afdataidiverse dokumenter,
nytter det ikke noget, at man
selv udger en risiko, fordi
man ikke har sit eget finan-
sielle fundament pa plads.

Szlger ikke selv alt

Samme overvejelse ligger
bag beslutningen om ikke
selv at forsoge at saelge alle
produkterne direkte til de
store farma-virksomheder,
men i stedet for ga efter at
opbygge en staerk salgskanal

bestaende af store IT-imple-
menterings- og konsulent-
huse.

Det har allerede vist sig
givtigt for Qator, der blandt
andet har fiet en stor en-
gelsk IT-implementerings-
koncern med i partner-
stalden.

»Det er en kempe hjelp
at fa ATP med ind over - ba-
de gkonomisk og som garant
for vores selskab. Vi lever af
at minimere risikoen for vo-
res kunder, og derfor har vi
en udfordring i selv at frem-
std steerkt. Det kan vi gore
ved bade at fa de rette finan-
sielle institutioner i ejer-
kredsen og ved at opbygge
en indirekte salgsorganisa-
tion med staerke partnere,«
siger Qator-direktoren.

Der er ikke nogen af de op-
rindelige fem stiftere, der



har valgt at treekke sig fra
ejerkredsen for at ATP kun-
ne komme ind, sa de er al-
le blevet ligeligt udvandet,
men sidder stadig sammen-
lagt pa majoriteten.

»Man kan sagtens fore-
stille sig, at vi ma afgive ma-
joriteten, nar der i tredje
runde kommer en ny inve-
stor ind med europeisk eks-
pansionskapital, men det
atheenger af, hvor hurtigt vi
forméar at fa salget sparket
mere i gang. Hvis det gar,
som jeg planlegger, bliver
det sneert,« siger Tim Keh-
ling Pedersen.

Tim Kehling Pedersen
forventer, at selskabet nar
en omsatning pa 72 mio. kr.
inden for det kommende ér,
men efter en salgsoffensiv i
hele Europa, skulle det ame-
rikanske marked gerne abne

sig for Qator, og pa verdens-
plan taler analytikere ifol-
ge Qator-direktoren om et
marked, hvor der ber kun-
ne omsattes for tocifrede
milliardbeleb i dollar.

I dag ligger Qator og bok-
ser med konkurrenter som
EMC og Dokumentum pa
leverander-siden, mens det
ofte er de store systeminte-
gratorer, sasom IBM Glo-
bal Services, der star for de
lukrative implementerings-
kontrakter. Pa kundelisten
er blandt andet Novo Nor-
disk patrods af, at Novo Nor-
disks eget I'T-selskab, NNIT,
ogsa har et konkurrerende
produkt malrettet mod net-
op farma-industrien.
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