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Rådgivning

AF JOHAN CHRISTENSEN

Det kun tre år gamle dan-
ske corporate fi nance-hus 
Atrium Partners med base 
i Hellerup nord for Køben-
havn har på rekordår fået 
et så stærkt fodfæste på det 
danske marked, at selskabet 
nu opruster sin nordiske of-
fensiv i jagten på yderligere 
markedsandele. 

Anført af adm. direktør 
Jan Davidsen har Atrium 
Partners været involveret i to 
af de 15 største virksomheds-
handler herhjemme i 2006. 
Først stod Atrium Partners 
bag fusionen mellem Ib Ku-
nøes IT-forhandlerkoncern 
Topnordic og det børsnote-
rede norske selskab Emen-
tor og derefter gennemfør-
te Hellerup-rådgiverne et 
»management buy-out« 

■ i den sønderjyske mobil-
distributør Dangaard Tele-
com sammen med kapital-
fonden Nordic Capital. 

»Nu er der gået tre år siden 
etableringen af Atrium Part-
ners, og den plan, der blev 
lagt dengang, har vi fulgt. Vi 
er kommet ind i M&A-mar-
kedet og har taget markeds-
andele, samtidig med at vi 
har formået at vokse på både 
vores top- og bundlinje mar-
kant,« siger Jan Davidsen. 

Konkret kom Atrium 
Partners ud af 2006 med et 
overskud på 11 mio. kr. ud af 
en nettoomsætning på 34,9 
mio. kr. 

Stor fremgang i bonus

Og at forretningen er forlø-
bet tilfredsstillende, kan læ-
ses ud af, at selskabets om-
kostninger til lønninger, 
bonus og andre gager blev 

fordoblet fra 8,5 mio. til 17 
mio. kr. til trods for, at sel-
skabet kun har ansat en en-
kelt person yderligere i årets 
løb, så der i alt beskæftiges 
11 medarbejdere. 

»Anden del af vores stra-
tegiplan går ud på fortsat at 
vokse mere end markedet og 
dermed tage markedsande-
le, samtidig med at vi gerne 
vil have mere grænseover-
skridende aktivitet i Nor-
den. Men det skal ske mur-
sten for mursten, for vi vil 
have indtjeningen til at følge 
med,« siger Jan Davidsen. 

Som led i den nordiske eks-
pansionsplan har Atrium 
Partners netop trukket 42-
årige Flemming Egtved Pe-
tersen ind i stalden som ny 
partner og dermed udvidet 
direktionen til fem medlem-
mer. 

Han kommer senest fra 
en stilling som strategidi-
rektør hos det tidligere PBS-
 integrerede Multidata, og 
har før det været mange år 
hos Nordea i bankens »cor-
porate fi nance«-afdeling ef-
ter en lynkarriere hos IBM . 
»Jeg har fulgt nøje med i 

Atriums aktiviteter, siden 
Jan stiftede selskabet for tre 
år siden. Men dengang skul-
le jeg lige se, hvordan tinge-
ne skred frem, før jeg syntes, 
jeg ville beslutte mig for at 
tage springet eller ej. Det har 
jeg set nu,« siger Flemming 
Egtved Petersen.

Han kommer ind i Atrium-
partnerskabet med en kom-
bineret teoretisk og praktisk 
viden om behovene hos de 
IT-, tele- og andre teknolo-
givirksomheder, der står på 
spring for at gå forrest i den 
konsolideringsbølge, der 

Corporate 
fi nance-hus 
i offensiv på 
IT-fronten

Efter rekordår har adm. direktør og partner Jan 
Davidsen (tv.) netop hentet Flemming Egtved Petersen 

til som ny partner i corporate fi nance-huset Atrium Partners, 
der satser på at udvide de nordiske aktiviteter på markedet 

for opkøb, børsnoteringer og fusioner i IT-branchen. 
Foto: Atrium Partners

Kapitalindskud

AF JOHAN CHRISTENSEN

Den lille danske IT-virksom-
hed Qator, der laver dynami-
ske Content Management-
systemer målrettet mod 
farma-industrien, skruer 
nu op for vækstambitioner-
ne, efter at Via Ventures, der 
primært har fået sin arbejds-
kapital fra ATP, nu skyder et 
tocifret millionbeløb ind i 
selskabet. 

Qator lever af at udvikle 
og sælge et specialiseret IT-
system til styring af doku-
menthåndteringen hos spe-
cielt farma-industrien, hvor 
kravene til dokumentation 
 mv. er ekstrem. 

Ifølge dagbladet Børsens 
oplysninger er der tale om et 
mindre tocifret millionbeløb 

■ af to omgange, hvorefter sel-
skabet igen skal ud og hen-
te yderligere kapital for at 
gennemføre den europæiske 
ekspansion.

»Vi har udviklet nogle 
produkter, og vi har yder-
ligere 24 produkter i pipe-
line, og pengene skal bruges 
til at udvikle de nye produk-
ter samt til at få opbygget 
en salgsorganisation,« siger 
Qators adm. direktør Tim 
Kehling Pedersen. 

Sammen med sine med-
stiftere har han selv investe-
ret et mindre tocifret milli-
onbeløb i fi rmaet, som det 
indtil for kort tid siden var 
planen ikke at sælge ud af. 

Men fordi markedet for 
den slags produkter, som 
Qator udvikler og sælger, 
har udviklet sig hurtigere 
end forventet med en kraf-

tigere efterspørgsel til følge, 
har det ifølge Tim Kehling 
Pedersen været nødvendigt 
at speede processen op og gå 
mere aggressivt til værks.

Mere modent marked 

»Vi mærker helt klart, at 
markedet er mere modent, 
end vi havde forventet, og så 
rakte vores egne midler sim-
pelthen ikke til, derfor be-
sluttede vi at sætte turbo un-
der strategien og gik derfor 
ud for at skaffe kapital i mar-
kedet,« siger Tim Keh ling 
Pedersen. 

Ifølge Via Venture Part-
ners er Qator værd at inve-
stere i, fordi selskabet har 
unikke produkter, der sæl-
ger, og samtidig har ledelsen 
den viden om kvalitetssik-
ring, der skal til.

»Qator har udviklet en me-
get konkurrencedygtig og 
unik portefølje af produk-
ter, der allerede er solgt til 
en i øvrigt meget kræsen in-
dustri. Stifterne har mange 
års erfaring med kvalitets-
sikring og »compliance«-
know-how inden for den-
ne krævende disciplin, hvor 
lovteksten skal praktiseres 
100 pct. korrekt. Kombi-
neret med viden om farma-
ceutisk produktion og soft-
wareudvikling gør det Qator 
meget interessant,« siger Ja-
kob Rybak-Andersen, der er 
principal ved Via Venture 
Partners.

Med den nye kapital i ryg-
gen satser Qator på at få ar-
bejdsro til at udvikle både 
selskabet og produkterne 
yderligere, men nok så vig-
tigt som selve pengesækken 

er det, at Via Ventures for 
langt den overvejende del 
har sin investeringskapital 
fra ATP.

For hvis man som et lille 
dansk IT-selskab gerne vil 
hjælpe farma-virksomheder 
med at minimere deres risi-
ko for tab af informationer i 
forbindelse med registrering 
af data i diverse dokumenter, 
nytter det ikke noget, at man 
selv udgør en risiko, fordi 
man ikke har sit eget fi nan-
sielle fundament på plads.

Sælger ikke selv alt

Samme overvejelse ligger 
bag beslutningen om ikke 
selv at forsøge at sælge alle 
produkterne direkte til de 
store farma-virksomheder, 
men i stedet for gå efter at 
opbygge en stærk salgskanal 

bestående af store IT-imple-
menterings- og konsulent-
huse. 

Det har allerede vist sig 
givtigt for Qator, der blandt 
andet har fået en stor en-
gelsk IT-implementerings-
koncern med i partner-
stalden.

»Det er en kæmpe hjælp 
at få ATP med ind over – bå-
de økonomisk og som garant 
for vores selskab. Vi lever af 
at minimere risikoen for vo-
res kunder, og derfor har vi 
en udfordring i selv at frem-
stå stærkt. Det kan vi gøre 
ved både at få de rette fi nan-
sielle institutioner i ejer-
kredsen og ved at opbygge 
en indirekte salgsorganisa-
tion med stærke partnere,« 
siger Qator-direktøren. 
Der er ikke nogen af de op-
rindelige fem stiftere, der 

ATP-millioner til farma-IT

Efter rekordår 
med fusioner, 

børsnoteringer 
og opkøb i 

IT-branchen skal 
ansættelsen af 

Flemming Egtved 
Petersen nu 

styrke Atrium 
Partners i nordisk 

ekspansion
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E-mail-identitet

AF PETER MØLLER 
CHRISTENSEN

En ny dansk IT-virksomhed 
er kommet til verden med 
det formål at løse en proble-
matik, som mange erhvervs-
folk på farten har oplevet: At 
de ikke kan benytte e-mail-
programmet på den bærbare 
computer, fordi det digitale 
posthus, programmet er sat 
op til, ikke kan benyttes fra 
det hotel eller det konferen-
cecenter, man nu måtte be-
fi nde sig på. Alternativet er 
at benytte en mere eller min-
dre tilfældig webmail, men 
så ryger virksomhedsiden-
titeten i e-mail-adressen, da 
der nu – i stedet for »fi rma-
navn.dk« står hotmail.com, 
gmail.com eller lignende.

Det er denne nicheproble-
matik, virksomheden SMTP.
dk vil løse én gang for al-
le ved at tilbyde en tjeneste, 
hvor computerens e-mail-
program én gang for alle kan 
sættes til SMTP.dk’s indstil-
linger, og så kan benyttes 
hvor som helst i verden, der 
er adgang til internet.

Nicheprodukt

»Det er klart et nichepro-
dukt, men vi har allerede 
mærket, at der er en del be-
hov for det,« siger Hans Jul 
Larsen, der har stiftet SMTP.
dk sammen med partneren 
Hans Hornemann.

Selv om »SMTP« er en 
forkortelse for »Simple Mail 
Transfer Protocol« og som 

■ sådan er lige så gammel som 
internet, håber de to ophavs-
mænd til SMTP.dk alligevel 
at de har fået en så god ide, 
at de kan opnå en form for 
 ejerskab til »brandet« SMTP.
»I første omgang lancerer vi 
tjenesten på dansk, men in-
den længe lancerer vi en en-

gelsksproget version, og så 
er det potentielle marked 
grænseløst,« siger Hans Jul 
Larsen, der ser en million-
omsætning foran sig for 
hans og partnerens initiativ. 
Hans Jul Larsens baggrund 
for e-mail-initiativet er, at 
han har arbejdet med inter-

netløsninger siden 1995, og 
fortsat driver eget bureau, 
lige som partneren også ar-
bejder i IT-branchen.

SMTP.dk tilbyder ni 
f orskellige abonnement-
styper, hvor den mind-
ste dækker tre e-mail-
 adresser, og  koster 299 

kr. om året. Et  business-
 abonnement med 10 e-
mail-adresser koster 699 kr.
For at potentielle kunder ik-
ke skal købe katten i sækken, 
tilbyde SMTP.dk en gratis 
prøveperiode på syv dage.

peter.moller.christensen@borsen.dk

Ny service skal sikre identiteten
ruller ind over samtlige led i 
den IT-mæssige forsynings-
kæde, fra leverandør over di-
stributør til systemintegra-
torer og forhandlere. 

»Det vil ærgre mig geval-
digt, hvis jeg ikke fi k mulig-
heden for at komme med på 
denne fase to – med den nor-
diske ekspansion – som jeg 
anser for meget spænden-
de. Atrium Partners er me-
get handlingsorienteret, og 
det tiltaler mig,« forklarer 
Flemming Egtved Petersen. 

Og Jan Davidsen har store 
forventninger for   dette år. 

Over al forventning

»Vores tredje regnskabs-
periode er gået over al for-
ventning. På trods af, at vi 
er en ung virksomhed, har 
vi i 2006 formået at slå vores 
navn fast som en uafhængig, 
kompetent og professionel 
rådgiver i segmentet af mel-
lemstore danske virksomhe-
der. Vi afsluttede i årets løb 
et betydeligt antal sager med 
succes, og med en god ordre-
indgang er der ingen tvivl 
om, at også 2007 vil blive et 
succesfuldt år for Atrium,« 
siger Davidsen. 

Foruden Topnordic/
Ementor-fusionen og 
Dangaard Telecom-buy-
outet har Atrium stået bag 
en garanteret fortegnings-
emission for den kriseram-
te fynske batteriproducent 
Danionics, samt en række 
transaktioner uden for IT-
branchen, herunder salget 
af Zone Company til kapital-
fonden Procuritas og børs-
noteringen af Victoria Pro-
perties gennem overtagelsen 
af Torsana.
 

johan.christensen@borsen.dk

har valgt at trække sig fra 
ejerkredsen for at ATP kun-
ne komme ind, så de er al-
le blevet ligeligt udvandet, 
men sidder stadig sammen-
lagt på majoriteten. 

»Man kan sagtens fore-
stille sig, at vi må afgive ma-
joriteten, når der i tredje 
runde kommer en ny inve-
stor ind med europæisk eks-
pansionskapital, men det 
afhænger af, hvor hurtigt vi 
formår at få salget sparket 
mere i gang. Hvis det går, 
som jeg planlægger, bliver 
det snært,« siger Tim Keh-
ling Pedersen. 

Tim Kehling Pedersen 
forventer, at selskabet når 
en omsætning på 72 mio. kr. 
inden for det kommende år, 
men efter en salgsoffensiv i 
hele Europa, skulle det ame-
rikanske marked gerne åbne 

sig for Qator, og på verdens-
plan taler analytikere iføl-
ge Qator-direktøren om et 
marked, hvor der bør kun-
ne omsættes for tocifrede 
milliardbeløb i dollar. 

I dag ligger Qator og bok-
ser med konkurrenter som 
EMC og Dokumentum på 
leverandør-siden, mens det 
ofte er de store systeminte-
gratorer, såsom IBM Glo-
bal Services, der står for de 
lukrative implementerings-
kontrakter. På kundelisten 
er blandt andet Novo Nor-
disk på trods af, at Novo Nor-
disks eget IT-selskab, NNIT, 
også har et konkurrerende 
produkt målrettet mod net-
op farma-industrien.

johan.christensen@borsen.dk
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